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Aliran tunai adalah pergerakan tunai masuk dan 
keluar ke dalam akaun sesebuah perniagaan. 
Salah satu kebimbangan yang wujud semasa dan 
selepas era pandemik COVID-19 ialah bagaimana 
perniagaan mikro, kecil dan sederhana dapat 
mengekalkan aliran tunai mereka dengan baik.

Tanpa simpanan tunai yang mencukupi, mereka 
dikatakan mempunyai daya tahan yang sangat 
rendah dan berada di dalam keadaan rapuh. Malah, 
salah satu faktor utama yang sering dikaitkan 
dengan kegagalan sesebuah perniagaan ialah 
kekurangan tunai untuk meneruskan kelangsungan 
operasi perniagaan di masa hadapan.

Pengurusan aliran tunai yang cekap dan berkesan 
adalah penting untuk kekal teguh dan berdaya saing. 
Mengekalkan kemasukan dan pengeluaran tunai 
yang sihat adalah diperlukan untuk memastikan 
perniagaan yang terutamanya tergolong di dalam 
perusahaan mikro, kecil dan sederhana ini dapat 
bertahan dengan lebih lama di pasaran.

Menurut laporan Aliran Tunai Perniagaan Kecil 
QuickBooks 2019, 61 peratus pemilik perniagaan 
kecil menghadapi cabaran aliran tunai secara tetap. 
Manakala, 32 peratus daripada pemilik perniagaan 
kecil tidak dapat membayar kepada vendor, 
pinjaman, gaji kepada diri sendiri atau pekerja 
akibat daripada kegagalan pengurusan aliran tunai 
yang baik.

Cabaran utama yang kini lazimnya dihadapi oleh 
sesebuah perniagaan selepas tempoh pandemik 
adalah kenaikan harga barangan dan perkhidmatan 
secara mendadak. Kenaikan harga ini telah 
memberikan tekanan kepada aliran tunai sesebuah 
perniagaan. Perbelanjaan yang dicatatkan semakin 
meningkat menyebabkan aliran keluar tunai 
semakin bertambah. Hal ini juga semakin parah 
ditambah dengan cabaran untuk mendapatkan 
jualan sewaktu era pemulihan ekonomi selepas 
pandemik COVID-19. Situasi sebegini boleh 
dikatakan memberikan kesan buruk kepada aliran 
tunai di mana perbelanjaan semakin meningkat dan 
pendapatan semakin merudum.

Aliran Tunai: 

Cabaran Semasa 
dan Cadangan Solusi
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Antara idea yang boleh dipertimbangkan untuk 
memastikan perniagaan kekal utuh dan berdaya 
saing ialah pengusaha perlulah sentiasa mengawasi 
aliran tunai perniagaan mereka dengan teliti 
dan cepat bertindak dengan penuh bijaksana 
untuk memperbetulkan sesuatu keadaan. Usaha 
menetapkan harga jualan yang berdaya saing untuk 
sesuatu produk dan perkhidmatan perlulah dilakukan 
dengan segera memandang kos perbelanjaan untuk 
menghasilkan sesuatu barangan semakin meningkat. 
Selain itu, kebijaksanaan mencari pembekal yang 
dapat menawarkan harga yang istimewa juga dapat 
menyelamatkan aliran tunai yang keluar dengan 
banyak seterusnya membantu menstabilkan kembali 
kedudukan aliran tunai.

Secara kesimpulannya, pengurusan aliran tunai yang 
cekap dan berkesan diperlukan untuk memastikan 
kelangsungan sesebuah perniagaan berterusan 
untuk jangka masa yang panjang.
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